
DEFINIR
QUANTIDADE
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DEFINIÇÕES INVESTIMENTO 

PASSO 1

CONTRATAR
ASSESSORIA

INICIO DA PRIMEIRA
ETAPA DO PLANEJAMENTO 

SEGUNDA ETAPA TERCEIRA ETAPA

PASSO 4

O GRANDE DIA! 

PÓS EVENTO

Data ou possibilidades

Tipo de evento desejado: 

Igreja, ar livre, praia, com 

b a n d a ,  a p e n a s  u m 

c e r i m ô n i a . . . E x i s t e  u m 

universo de possibilidades!

Pensando em uma festa 

completa com tudo que 

é essencial,  considere 

uma média de R$ 1.200 a  

R$ 2.000  por convidado.

Por mais organizado(a) que 

s e j a ,  v o c ê  n ã o  t e m  o 

conhecimento técnico que 

um prossional de eventos 

tem, e é por conta disso que 

podem surgir as decepções.

Acredito, contratar 

u m a  a s s e s s o r i a 

s e r á  o  m e l h o r 

investimento que 

você fará no seu 

planejamento .

É importante a conexão 

c o m  o  p r o  s s i o n a l 

escolh ido.  Se você se 

identicou de cara com 

a lguém,  feche com o 

coração tranquilo.

Esqueça fechar 

com uma assessora 

p o r  c a u s a  d e 

preço. Isso pode 

lhe gerar muita dor 

de cabeça. 

Quantidade de convidados

PASSO 2

Depois de entender o passo 
1, ter curtido nossa essência 
e saber o valor do nosso 
serviço, é hora de fazer o 
contrato!

Contrato assinado 
com a Celebrar.
Hora de dar play 
no casório! \o/

A p r e s e n t a ç ã o  e 

l a n ç a m e n t o  d o 

evento no sistema.

Apresentação da 

e s t i m a t i v a 

o r ç a m e n t á r i a  e 

c r o n o g r a m a  d e 

trabalho.

Para assessoria 

completa, nosso 

valor inicial é de 

R$ 14.900

V e r i  c a r  s e  a  d a t a  e s t á 

disponível .  (queremos nos 

dedicar a cada sonho e por isso 

só realizaoms 1 evento por dia)

Orçamento aprovado. 
Preenchimento do formulário 
com informações para 
construção do brieng.

PASSO 3

Denir os 3 pilares do 

p l a n e j a m e n t o : 

e s p a ç o ,  b u f f e t  e 

decoração. 

Apresentação de 

fornecedores (de 2 a 

4 opções)  

Será apresentado o 

comparativo de cada 

segmento junto com os 

orçamentos para que 

sejam analisados. 

Visita técnicas para 

conhecer  espaços , 

a g e n d a m e n t o  d e 

degustações e reuniões 

com fornecedores. 

Essa etapa é totalmente 

personalizada.  Nela 

consideramos os itens 

mais importantes para o 

cliente e denimos o  

cronograma baseados 

nesses itens. 

A p r e s e n t a ç ã o  d e 

o r ç a m e n t o s  e 

comparativos, escolha 

d o s  p r o  s s i o n a i s ,  

n e g o c i a ç õ e s  e 

f e c h a m e n t o  d e 

contratos. 

R e u n i õ e s  d e 

alinhamentos com 

f o r n e c e d o r e s 

necessários.

C o m p r a  d e  i t e n s 

conforme necessidade 

de cada cliente. 

Check list com todos os 

fornecedores.  

Outros.

Pra você: dia de se 

entregar as emoções e 

a p r o v e i t a r  c a d a 

m i n u t o  d e  f o r m a 

intensa!

Pra gente: acompanhar 

cada detalhe do que foi 

planejado, certicando 

que tudo será realizado da 

melhor maneira possível.

Nosso coordenador de 

m o n t a g e m  e s t a r á  

acompanhando todo o 

processo.

Conferência de bebidas.

Organização e execução 

do cerimonial. 

Outros.

Relatório pós evento.

Sentir saudade de tudo 

que vivemos!

Um sonho realizado e o 

começo de uma nova 

história!


